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株式会社ネクスゲート 

 

中小企業の受発注活動支援サービス「ネクスゲート」 

関西圏に地域密着型「商売上手(www.syobai.jp)」の提供を開始 

 

 

 企業のトータルマーケティング支援を柱に中小・ベンチャー企業向け受発注支援サイト「ネク

スゲート(www.nexgate.jp)」を運営する株式会社ネクスゲート（本社：東京都渋谷区 代表者：

籾倉宏哉 以下、ネクスゲート）は、関西圏と経済的に繋がりの深い地域（大阪、兵庫、京都、

奈良、和歌山、三重、福井、岡山、香川、徳島）の BtoB 事業を展開する企業を対象に、受発注

活動を地域密着で支援する「商売上手(www.syobai.jp)」の提供を開始致します。 

 

 ネクスゲートは 2007 年の創業以来、一貫してビジネスマッチングの提供をネット上でのマッ

チングシステムに加え、電話による徹底したサポート、ラウンドスタッフによる定期訪問による

関東圏地域密着型で展開してまいりました。 

 

 大阪市発表の景気観測調査（2010 年 7 月発表）によると、大企業・製造業を中心に景気が回

復基調になる中、中小企業の回復が遅れを示しており、より一層スピード感を担保するためには、

インターネットを活用し、全国の企業との取引を可能にした受発注活動支援が急務だとネクスゲ

ートでは考えております。 

 

 インターネットが爆発的に普及を始めた 10 年前、大阪市では公的機関が運営する「商談上手」

というビジネスマッチング支援サイトが全国にも先駆けてリリースされ、2007 年惜しまれつつ

もサービスがいったん終了しており、ネクスゲートの関西展開を検討する間も、各中小企業の皆

様から「民間の手により、復活して欲しい」との声も数多く頂いておりました。 

 

そこで、取引のメッシュ化（相互の受注・発注促進を推進することにより経済を動かす考え方）

を図るため、受発注活動支援に特化した機能拡充と、安定した取引の実現を担保するため、関東

圏地域密着型で培った「ネクスゲートビジネスマッチングノウハウ」に、商売繁盛を祈願する意

味も込めて 

 

  関西発！ビジネスを熱くする「商売上手(www.syobai.jp)」  

 

という名称にて受発注支援サービスを開始、2010 年度末までに 200 社の導入を目指します。 



            

■トップ画面 

 

                             ← ツイッター連動も強化 

 

 

 

 

 

 

                               63 業態を中心にシステム 

                               を提供 

 

 

 

 

 

                             ■簡単ホームページ作成機能 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■その他の提供機能(ネクスゲート 8としてセット提供) 

 ・見積書+提案書作成研修会 

  College という名称で提供。出張も可能。 

 ・SEO 対策 

 ・見積作成、取得機能 

 ・資料請求機能 

 ・顧客管理機能(SFA) 

  ・ラウンドサポートサービス 

 ・商談会サービス  等 



            

■ネクスゲート会社概要 

会社名 ：株式会社ネクスゲート 

代表者 ：籾倉宏哉 

設立  ：2007 年 5 月 1 日 

資本金 ：35,930 千円 

本社所在地 ：東京都渋谷区神宮前 5-39-7 

ＴＥＬ ：03-5774-0818 

ＵＲＬ ：http://www.nexgate.co.jp/ 

 

■本件に関するお問い合わせ先 

大阪オフィス ：大阪府大阪市中央区本町橋 2-14-1205 

ＴＥＬ ：06-4790-8511 

ＵＲＬ ：http://www.syodan.jp/  

窓口  ：メディアユニット 西日本事業局 坂本／相田 

 


